
































































 

 

















Pesquisa�de�Mercado:�O�Comércio�de�artesanato
no�Pará
Este�questionário�foi�desenvolvido�pelos�alunos�graduandos�do�curso�de�ciência�da�computação�
da�ARGO�-��Escola�de�Negócios�do�CESUPA.�Esta�breve�pesquisa�não�leva�mais�que�5�minutos�
para�ser�respondida,�e�tem�por�objetivo,�entender�quais�as�dificuldades�do�artesão�Paraense�na�
comercialização�de�seus�produtos.

*Este�questionário�deve�ser�preenchido�pelos�artesões�e�artesãs,�ou�por�pessoas�diretamente�
envolvidas�na�produção�e�venda�de�artesanato.�

*Obrigatório

1.�Qual�a�sua�idade?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Menor�que�15

�Entre�15�e�29

�Entre�30�e�59

�Maior�que�59

2.�Qual�o�seu�sexo?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Masculino

�Feminino

3.�Em�qual�município�do�Pará�você�mora?�*

4.�Qual�o�seu�grau�de�escolaridade?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Fundamental�Incompleto

�Fundamental�Completo

�Médio�Incompleto

�Médio�Completo

�Superior�Incompleto

�Superior�Completo
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5.�Há�quanto�tempo�você�atua�no�ramo�de�artesanato?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Menos�de�1�ano

�De�1�até�5�anos

�De�6�até�10�anos

�Mais�de�10�anos

Produtos

6.�Quais�produtos�artesanais�você�vende?�*

Marque�todas�que�se�aplicam.

�Roupas�de�cama,�mesa�e�banho

�Bijuterias�e�acessórios

�Jogos�e�utensilios�de�cozinha

�Brinquedos

�Sacolas�e�bolsas

�Decoração

�Roupas(incluindo�roupas�íntimas)

�Utensílios�gerais

�Tapetes

�Telas�e�quadros

�Alimentos�e�bebidas

�Esculturas

�Flores

�Almofadas�e�pufes

�Papelaria

�Potes,�vasos�e�jarros

�Bordado

�Luminárias�e�abajures

�Arte�sacra

�Móveis

�Miniaturas�em�geral

�Sapatos,�sandálias�e�chinelos

�Pinturas

�Outro:�
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7.�Quais�matérias�primas�você�utiliza?�*

Marque�todas�que�se�aplicam.

�Tecido(vegetal)

�Madeira(vegetal)

�Fio(vegetal)

�Tintas

�Água(mineral)

�Pedra(Mineral)

�Papel(vegetal)

�Casca�e�semente(vegetal)

�Metais(mineral)

�Linhas

�Fibras(vegetal)

�Lã(animal)

�Plástico(mineral)

�Couro(animal)

�Vidro(mineral)

�Massa(mista)

�Balata

�Miriti

�Outro:�

8.�Como�você�controla�o�estoque�do�seu�negócio?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Não�controlo

�Anotações�em�Papel

�Programa�de�computador

�Aplicativo�de�Celular

Clientes

9.�Qual�o�público-alvo�que�compra�seu�artesanato?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Homens

�Mulheres

�Ambos
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10.�Qual�é�o�perfil�dominante�dos�seus�clientes?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Moradores�do�município

�Turista�de�outros�estados

�Turistas�estrangeiros

�Empresas�locais

�Empresas�estrangeiras

Vendas

11.�Possui�CNPJ�ativo?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Sim

�Não

12.�Possui�número�de�SICAB?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Sim

�Não

�Não�sei

13.�Quantas�horas�por�dia�você�usa�a�internet?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Menos�de�uma�hora

�de�1�a�5

�de�6�a�11

�Mais�de�12

14.�Possui�experiência�com�vendas�pela�Internet?

Marcar�apenas�uma�oval.

�Sim

�Não

15.�Você�vê�a�internet�como�uma�forma�de�aumentar�suas�vendas?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Sim

�Não

16.�Possui�interesse�em�vender�pra�outras�regiões,�inclusive�outros�países?�*

Marcar�apenas�uma�oval.

�Sim

�Não
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17.�Como�você�divulga�seus�produtos�atualmente?�*

Marque�todas�que�se�aplicam.

�Pessoalmente

�Feiras/Exposições/Loja�Própria

�Loja�de�terceiros

�Sites

�Redes�sociais

�Jornal

�Rádio

�Cartazes

18.�Quais�são�as�maiores�dificuldades�enfrentadas�por�você�na�venda�de�artesanato?�*

�

�

�

�

�
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